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A PARTNERCONSULTINGDO BRASIL é uma consultoria

especializadaem reestruturaçãode negócios. A empresareúne

experiência e conhecimento do mercado para auxiliar seus

clientesa obter melhordesempenhoe crescimentosustentado.

Reconhecidacomouma consultoriade resultados,com soluções

práticase ganhoscomprovados,a PARTNERtem como vocação

orientar asempresasna construçãode diferenciaiscompetitivos,

atuando como agente de mudança na busca de resultados.

A Empresa 

Experiências

Metodologia

Áreas de Atuação

http://www.partnerconsulting.com.br/
http://www.partnerconsulting.com.br/
http://www.partnerconsulting.com.br/


www.partnerconsulting.com.br

A PARTNERfoi certificadapelaWECDesenvolvimentoEmpresarial,

que avalia o nível de satisfação dos clientes, experiênciase

competênciadaempresaparaprestardeserviçosdeconsultoria.

A PARTNER também recebeu o prêmio Top Of Business2010, em 

reconhecimento aos trabalhos desenvolvidos e excelência nos 

projetos de consultoria realizados em grandes empresas do país.

Além da certificação e premiação, a empresa conta com parcerias 

internacionais, com o objetivo de ampliar seus estudos 

e pesquisas nas melhores práticas de mercado.
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Focoemresultados

Capacidadede realização

Praticidadenagestãode projetos

Transferênciade conhecimentoaocliente
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Desenvolvimento Organizacional

Supply Chain

Industrial

Mercado

Tecnologia
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Melhoria do desempenho dos processos, 
elaboração de estratégias e monitoramento

de resultados. 
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Revisãodosprocessos

Definiçãode regrasdo negócio

Aportede novaspráticasde gestão

Repaginaçãodaculturaorganizacional

Implantaçãode forte monitoramentode resultados
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O processo de gestão de mudança realizado pela

PARTNERpromove a criação de um ambiente propício

para que as transformações da organização se

consolidem.

O objetivo da consultoriaé identificar a necessidadede

mudança e fornecer modelos de ferramentas que

favoreçam sua condução, possibilitando um processo

bemsucedido.

Áreas de Negócio

http://www.partnerconsulting.com.br/
http://www.partnerconsulting.com.br/
http://www.partnerconsulting.com.br/


www.partnerconsulting.com.br

S= Sentimento     P= Pensamento     C= Comportamento
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O Ciclo de Planejamento Estratégico elaborado pela

PARTNERpermite que o cliente se diferencie em seu

mercado de atuação,por meio da exploraçãode suas

fortalezas,diferenciaise consolidaçãode resultados.

Com o uso de metodologia prática e aderente às

necessidadesdo cliente, a consultoria desenvolve o

PlanejamentoEstratégicocom visão de curto, médio e

longo prazo, elaborandoestratégiasque possibilitem o

crescimentodosnegócios.
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A consultoria faz a implementaçãode um conjunto de

práticasque,por meiodagestãoestratégica,participativa

e especializada, tem por finalidade otimizar o

desempenhoda empresa,agregandovalor aosnegócios,

facilitandoseuacessoao capital,melhor análisede risco

e contribuindoparaa suaperpetuidade.
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Algumasdessaspráticassão:

Á Estruturaçãode Conselhode Administraçãoe/ou Familiar

Á Negociaçãoe elaboraçãode documentos de gestão (acordo de
acionistas,regimentosinternos, contratos de Joint Venture, entre
outros)

Á ReestruturaçãoOperacionale Societária

Á ProcessodeProfissionalização

Á Desenvolvimentoe Implantaçãodo Planode Sucessão

Á Estudosde ViabilidadeparaexpansãodaEmpresa

Á ProjetosBNDES,FINEPe afins

Á Projetosde JointVenturecom BusinessPlanparaoperacionalização
daparceria
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FAMILYOFFICEé um conjunto de práticase ferramentas

implementadaspela consultoriapara a estruturaçãode

empresas familiares, preservação da riqueza e do

patrimôniodafamília.

Algumas dessas práticas são: proteção patrimonial,

elaboraçãodo plano de sucessão,gestãodo processode

mudança,consultoria de investimentos,reestruturação

societária,entre outras.
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Operaçõesde fusãoe aquisiçãotranscendemosaspectos

financeirosporque são ferramentasestratégicaspara o

desenvolvimentode uma organização. Esta forma de

atuaçãopossibilitaum screeningde oportunidadesmais

adequadode potenciaiscompradores.

Á Compra,vendae fusãoentre empresas

Á Buscadesóciospor meiode diagnóstico

Á Duediligence

Á Evaluationdaempresa

Á Negociação e concretização de operações de

comprae venda
Áreas de Negócio

http://www.partnerconsulting.com.br/
http://www.partnerconsulting.com.br/
http://www.partnerconsulting.com.br/


www.partnerconsulting.com.br

Acompanhamentodo desenvolvimentodos executivos

como objetivo de auxiliarna consolidaçãodasmudanças

de gestãodosnegócios.

Alinhamentoentre os membros da família, buscandoa

coesãonos direcionamentospara os negócios,por meio

daintermediaçãodosdiversosinteresses.

Á MapeamentodeCompetências

Á Acompanhamentoparalife coachinge executivecoaching

Á Programasespeciaisde treinamentoάIn Companyέ

Á Teoriade jogos
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Estruturação e integração dos processos logísticos, 
maior rentabilidade e nível de serviço 

diferenciado ao cliente.
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A PARTNERpropõe a integração e otimização dos

processospor meio do mapeamento das atividades,

identificaçãodasoportunidades,definiçãode estratégias,

desenvolvimento de competências críticas e

monitoramentodosresultados.

Á StrategicSourcing

Á Elaboraçãodo Sistemade CusteioLogístico

Á Estudode AderênciaTecnológica

Á Planode Desenvolvimentode Fornecedores

Á Redese Canaisde Distribuição
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O planejamentoé um dosprincipaisagentesde melhoria

no desempenho dos processos da cadeia de

abastecimento. A PARTNERgarante a efetividade dos

resultados, comprovadospela identificação de ganhos

tangíveis e diferenciação do nível de serviço,

estruturando:

Á PlanejamentodaDemanda

Á Planejamentode Materiais

Á Planejamentode Produção

Á Planejamentode Distribuição
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Planejamento
da Demanda

Planejamento
de Materiais 

Planejamento
da  Produção

Planejamento
da Distribuição
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A PARTNER,em conjunto com o cliente, faz a

identificação, mensuração e otimização dos custos

logísticos, como fator crítico para o aumento da

rentabilidadedo negócioe competitividadede canaisde

distribuição,clientese produtos.

A consultoria desenvolveo Sistemade Indicadoresde

Desempenhoe parametriza o Sistema Integrado de

Gestãodo clienteparaa gestãodessesindicadores.
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Com base na projeção de participaçãono mercado e

posicionamentoestratégico da empresa, a consultoria

modelaa cadeiade abastecimentodo clientee o prepara

paraum crescimentosustentado,realizando:

Á Dimensionamentode infraestrutura e capacidadelogística

paraatendimentode Canaisde Distribuição

Á Melhoriado Nívelde Serviço

Á Desenvolvimentode Aliançase ParceriasEstratégicas
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Aumento da produtividade, redução de custos
e  melhoria contínua dos processos

industriais. 
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A PARTNERfaza implantaçãode um conjuntode práticas

internacionalmente conhecidas, com o objetivo de

transformar o desempenhoindustrial e posicioná-lo em

níveisde excelência.

Á CEP(ControleEstatísticodeProcesso)

Á BPF(BoasPráticasdeFabricação)

Á Estruturaçãode Célulasde Manufatura

Á FerramentasdeQualidade
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